
ABB Svensk Försäljning

ABB:s gemensamma partnerprogram
Authorized Value Provider

ABB:s auktoriserade parterns utökar din kontaktyta med 
ABB och ABB:s produkter. Det samlade partnerkonceptet 
heter ABB Authorized Value Provider (AVP). 

ABB:s gemensamma partnerprogram
Ett globalt partnerprogram som stärker både ABB och 
samarbetspartners, där det finns potential att skapa fler 
affärsmöjligheter.

Vinster för alla
ABB:s Value Providers använder ABB-namnet och ABB-materi-
al i sin marknadsföring. 
Med auktoriserade samarbetspartners får du som kund tillgång 
till fler utbildade säljare och kanaler gällande ABB:s produkter, 
något som medför vinster för alla.
En AVP ger ett professionellt bemötande med bred kunskap när 
det gäller försäljning, support, service och projektkunnande. I 
ABB:s bedömning ingår också partnerns faciliteter och helheten 
gentemot kunderna. Allt i samarbete med ABB:s egna säljare 
och experter. 

Authorized Value Provider
Efter genomgången auktorisation av ABB blir partnern en 
”Authorized Value Provider” och kan erbjuda produkter och 
tjänster i världsklass. Dessutom ska en AVP följa ABB:s uppfö-
randekod (Code of Conduct) som beskriver ett korrekt uppfö-
rande i affärslivet. En AVP kan vara auktoriserad av flera olika 
ABB-enheter eller affärsområden och därmed också arbeta 
med flera av ABB:s produktområden. De har en djup kunskap 
om den lokala marknaden och utbildas kontinuerligt i ABB:s 
produkter och verktyg. 

Ett globalt partnerprogram
Partnerprogrammet är ett globalt program och finns i alla länder 
där ABB verkar. Alla Authorized Value Provider når upp till våra 
höga krav på kvalitet, service och god affärssed och får fortlö-
pande utbildning och back-up support från ABB.

Hitta våra Value Providers på nätet
På ABB:s webb hittar du våra auktoriserade 
tredjepartsleverantörer.
www.abb.se/partners


